Rationale Theorie eines irrationalen
und begrenzt irrationalen Haushalts

Von Hans-Dieter Kleinhiickelskoten*

Eine Theorie irrationalen und begrenzt irrationalen Verhaltens von Haus-
halten wird entwickelt, um zu liberpriifen, inwieweit eine solche Theorie zu
empirisch gehaltvollen Aussagen fiihrt, aber auch um festzustellen, in wel-
chem Umfang die gewonnenen Analyseergebnisse (begrenzt) irrationalen
Verhaltens mit den Modellergebnissen nutzenmaximierenden Verhaltens
korrespondieren.

1. Einfiihrung

Uber die Natur rationalen und irrationalen Verhaltens von Wirt-
schaftssubjekten herrscht in der fkonomischen Theorie — und nicht
nur in dieser Wissenschaftsdisziplin — keine Einigkeit. Definitionen
des Rationalitéits- und Irratonalitdtsbegriffes, die in der Literatur vor-
zufinden sind, weichen teilweise erheblich voneinander ab, so dal ra-
tionale Verhaltensweisen im Sinne einer bestimmten Definition auf
der Basis anderer Definitionen von Rationalitidt als irrationales Ver-
halten deklariert werden miissen.

Es ist wesentliches Merkmal der analytischen Vorgehensweise der
Mikrotkonomik, die die Untersuchung wirtschaftlichen Verhaltens von
Personen und genau definierten Gruppen zum Inhalt hat, knapphei{s-
bedingte Entscheidungsprobleme hinsichtlich des Grades der Wiinsch-
barkeit und des Grades der Realisierbarkeit zu charakterisieren und
als Pramisse zu unterstellen, das Wirtschaftssubjekt entscheide sich fiir
diejenige Alternative, welche zu einem optimalen Zustand wie z. B.
Nutzenmaximum cder Gewinnmaximum fithre. Diese analytische Vor-
gehensweise der mikrodkonomischen Theorie wird von Simon (1978), 2,
treffend wie folgt charakterisiert: ,,... the rational man of economics is
a maximizer, who will settle for nothing less than the best.” Eine solche
Gleichsetzung von Rationalitit und Maximierungskalkiil fihrt offen-
sichtlich dazu, daR dann Modelle wirtschaftlichen Verhaltens ohne
Maximierung, wie z.B. die Theorie des anspruchsniveauorientierten

* Fiir hilfreiche Kommentare bedanke ich mich bei Herrn Prof. Dr. D.
Spaetling und einem mir unbekannten Gutachter. Die Verantwortung fiir
verbleibende Fehler und Unzulidnglichkeiten verbleibt natiirlich bei mir.
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Verhaltens, als Modelle irrationalen Verhaltens erklért werden!. Eine
solche Kennzeichnung rationalen Verhaltens mulB jedoch als zu eng
und wenig sinnvoll angesehen werden, genauso wie der sehr weit ge-
faflite Rationalitdtsbegriff, der generell alle menschlichen Handlungen
als rational bezeichnet?,

In der Skoncmischen Theorie des wirtschaftlichen Verhaltens von
Wirtschaftssubjekten kommt der Annahme des rationalen oder irra-
tionalen Verhaltens der Rang einer Prémisse zu, die deshalb einer di-
rekten empirischen Uberpriifung nicht zuginglich ist. Der einzig giiltige
Test ist die Uberpriifung der Frage, ob die aus den Primissen abgelei-
teten logischen Deduktionen (Hypothesen) geeignet sind, bestimmte
konsistente und vorhersagbare Reaktionen des Menschen auf Veridnde-
rungen seiner Umwelt aufzuzeigen. Eine $konomische Theorie des Ver-
haltens von Wirischaftssubjekten kann somit nicht durch den Realis-
mus ihrer Annahmen iiberpriift bzw. falsifiziert werden, sondern nur
durch ihre logischen Implikationen?®.

Auf der Basis einer solchen wissenschaftstheoretischen Position gibt
es logisch auch keine Begriindung dafiir, warum a priori die Prémisse
des rationalen Handelns von Wirtschaftssubjekten (wie immer auch ra-
tional definiert ist) der Pramisse nichfrationalen bzw. irrationalen
wirtschaftlichen Verhaltens iiberlegen sein soll. Eine solche Uberlegen-
heit 14Bt sich im Einzelfall nur empirisch in der Weise begriinden, dal
fiir einen speziellen Aspekt des Verhaltens von Wirtschaftssubjekten
ein Modell auf der Basis des Rationalverhaltens eine hdhere faktische
Erklarungskraft aufweist als ein solches, welches von der Pridmisse irra-
tionalen Verhaltens ausgeht. Ein solcher Test ist jedoch nur dann mog-
lich, wenn irrationales Verhalten von Wirtschaftssubjekten durch eine
rationale Theorie erfaBBt wird, die falsifizierbare Hypothesen anbietet.

Eine solche Theorie irraticnalen wirtschaftlichen Verhaltens, die
einem solchen Test zug#nglich wire, ist bis heute nur in ihren Ansatzen
erkennbar, wobei hier die kurzen Beitrige von G. S. Becker {1962) und
J. F. Chant (1963) zu erwihnen wiren. Weitere Verdtffentlichungen zum
Aspekt der Irrationalitiit wirtschaftlichen Handelns untersuchen

1 Vgl. zu einer solchen Argumentation auch G. Géifgen (1968), 25. Gidfgen
gibt in seinem Buch einen hervorragenden Literaturiiberblick iiber ratio-
nales und irrationales Verhalten als Gegenstand der Wirtschaftswissenschaft.

2 Vgl. zu einer solchen Position vor allem L. v, Mises {1949).

$ Vgl. zu dieser wissenschafistheoretischen Position u.a. M. Friedman
(1953), 14; O. Lange (1945/46), 30. Diese Position wird ebenfalls von den mei-
sten Exponenten der ,Neuen Mikrodkonomik" vertreten. Sehr interessant in
diesem Zusammenhang ist der Aufsatz von R. Kdstli (1978), der aufzeigt, dal
die Forderung nach Realitdtsndhe der Annahmen einen Widerspruch zur
modernen Logik impliziert. Insbesondere wiirde diese Forderung den wis-
senschaftlichen Fortschritt hemmen.
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schwerpunktmilig den Gesichtspunkt, welche Kennzeichen und Typen
von Irrationalitdt existieren®!. Als Ursache dieses bemerkenswerten
Mangels an einer Theorie irrationalen wirtschaftlichen Verhaltens mag
die in der Literatur immer wieder gedulBlerte Auffassung anzusehen
sein, daB irrationales Verhalten analytisch nicht faBbar sei. So stellt
z. B. Hirshleifer (1976), 8, fest: ... irrational behavior tends to be
unpredictable and erratie.“

Es erscheint deshalb als lohnende Aufgabe, sich intensiver mit der
Modellierung einer Theorie irrationalen wirtschaftlichen Verhaltens zu
beschiftigen, um zu iberpriifen, inwieweit eine solche Theorie zu em-
pirisch gehaltvollen Aussagen fiihrt, aber auch um zu untersuchen, in-
wieweit die beobachtbaren Ergebnisse irrationalen Verhaltens mit de-
nen rationalen Verhaltens korrespondieren, so daB auch aus dieser
Analyse evtl. ein neuer Aspekt fiir die immer wieder aktuelle Diskus-
sion iiber die Annahme des rationalen Verhaltens gewonnen werden
kann.

So soll zunichst im 2. Abschnitt ein Uberblick {iber die Ansitze irra-
tionalen Skonomischen Verhaltens bei Becker und Chant gegeben wer-
den, wobei einige Unkorrektheiten und Schwichen dieser Ansidtze auf-
gezeigt werden sollen. Im anschliefenden 3. Abschnitt soll ein allgemei-
nes Modell irrationalen Haushaltsverhaltens entwickelt werden, wobei
unser Modell formale Irrationalitfit beinhaltet, d. h. die Art des Ver-
haltens von Wirtschaftssubjekten wird als formal irrational angesehen,
weil die Entscheidung so zustande kommt, als ob ein Zufallsmechanis-
mus die Entscheidung gef#llt hitte®. Durch diese Definition ist Ratio-
nalitit operationalisiert und damit der theoretischen Untersuchung zu-
génglich. Im 4. Abschnitt wird ein allgemeines Modell begrenzt irra-
tionalen Haushaltsverhaltens vorgestellt, wobei begrenzt irrationales
Haushaltsverhaltens dadurch zum Ausdruck kommt, dal der Haushalt
fiir die verschiedenen Giiter bestimmte Mindestmengen oder Anspruchs-
niveaus festsetzt und das dann noch verbleibende Einkommen in der
Weise auf die Giiter aufteilt, als ob ein Zufallsmechanismus die Ent-
scheidung gefillt hétte. Das 5. Kapitel geht der Frage nach, welche
Eigenschaften Nachfragefunktionen auf der Basis irrationalen und be-
grenzt irrationalen Haushaltsverhaltens haben, wobei gezeigt wird,
dall diese ebenfalls die iiblichen Eigenschaften aufweisen, die ansonsten
Nachfragesystemen zugeschrieben werden, die aus Nutzenmaximie-

4 Vgl. hierzu G. Alschner (1957), L. Baudin (1954), H. Mdller (1942), K. W.
Rothschild (1946/47), S. Schoeffler (1954).

53 Diese Definition formaler Irrationalitdt erfolgt in Anlehnung an den
Begriff formaler Rationalitit von G. Gdfgen (1968}, 26: ,,... die Art des Zu-
standekommens der Entscheidung kann als rational angesehen werden, weil
die Entscheidung so zustande kommt, als ob sie bewuBt oder mit Uberlegung
gefallt wiirde,”

19*
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rungsmodellen abgeleitet werden. SchlieBlich wird im 6. Kapitel de-
monstriert, daB die Ergebnisse irrationalen und begrenzi irrationalen
Haushaltsverhaltens exakt mit denen von Nutzenmaximierungsmodel-
len einer bestimmien, haufig verwendeten Nutzenklasse iibereinstim-
men.

Somit handelt es sich hier auch um eine Untersuchung iiber die Frage
der Entbehrlichkeit der Annahme rationalen Verhaltens und des Nut-
zenmaximierungskalkiils,

2. Ansitze zur Erklirung irrationalen
dkonomischen Verhaltens in der Literatur

Becker (1962) geht in seinem Beitrag iiber ,irrationales Verhalten und
Glkonomische Theorie" von einem sehr eng gefaliten Raticnalitdtsbegriff
aus, indem er Rationalitit mit der Maximierung einer niher spezifi-
zierten Funktion, wie z. B, Nutzen- oder Gewinnfunktion, gleichsetzt.
Im Sinne dieser Definition von Becker sind alle Nichtoptimierungs-
ansidtze Modelle irrationalen Verhaltens®, so z. B. auch das Modell der
.bounded rationality”? von H. Simon. Nach Becker gibt es ein breites
Spektrum irrationalen Verhaltens, in dem triges uad impulsives Ver-
halten Extremfalle kennzeichnen und andere Ausprigungen als ge-
wichtetes Mittel dieser Exireme aufgefalit werden koénnen. Beide Be-
griffe der Impulsivitidt und Trigheit werden von ihm fiir Haushalte
in der Weise operationalisiert, dal das Impulsverhalten durch ein
Wahrscheinlichkeitsmodell dargestellt wird, in dem die Entscheidungen
durch einen Zufallsmechanismus getroffen werden, wobei allen Kom-
binationen auf der Budgetrestriktion des Haushaltes die gleiche Wahr-
scheinlichkeit zukommt (s. Abbildung 1). Becker untersucht nur den
Zwei-Giiter-Fall und kommt zu dem Ergebnis, dall bei gegebenem Ein-
kommen (Y} und Preisen (pi, ps) der Haushalt im Durchschnitt jeweiis
die Hilfte des Einkommens fiir den Kauf von Gut X; und X
(x;p; = 0,5-Y; i = 1,2) ausgibt, Diese Durchschnitte (oder Erwartungs-
werte) sind auf der Bilanzgeraden in Abbildung 1 durch den Schwer-
punkt (M) bestimint, da alle x;-xp-Kombinationen auf dieser Geraden
annahmegemil die gleiche Chance der Reazalisation haben.

»Im Durchschnitt” kann hier sowohl bedeuten, im Durchschnitt {iber
viele irrationale Haushalte als auch im Durchschnitt {iber mehrere Ent-
scheidungsperioden eines einzigen Haushalts. Daraus folgt, daB diese
Durchschnittswerte sich dann zeigen miissen, wenn Nachfragedaten
iiber viele Haushalte oder iiber den , durchschnittlichen Haushalt* er-

8 Vgl. hierzu auch H. A. Simon (1978), 2.
7 Vgl u.a. H. A. Simon (1955), (1957).
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Abb. 1: Die Nachfrage eines irrationalen Haushalts im Zwei-Giiter-Fall

hoben werden und/oder wenn Nachfragedaten nur in langen Zeitinter-
vallen (Quartal, Jahr) erstellt werden, die Konsumentscheidungen irra-
tionaler Provenienz aber z. B, téglich oder wichentlich getroffen wer-
den.

Offensichtlich existiert in diesem Modell impulsiven Verhaltens zwi-
schen der durchschnittlichen Giiternachfrage und dem Preis des be-
trachteten Gutes eine negative Beziehung. Dies veranlafit Becker (1962),
6, zu folgender Feststellung: , The fundamental theorem of rational
behavior, that market demand curves are negatively inclined, is,
therefore, also implied by impulsive behavior, at least in markets with
large numbers of households.” Diese Ubereinstimmung resultiert
Becker zufolge aus einem sehr allgemeinen Ansatz, der Modelle ratio-
nalen und irrationalen Verhaltens als Spezialfille umfafit, némlich aus
dem EinfluBl von Preisdnderungen auf den die Nachfrage bestimmenden
Realisierbarkeitsbereich (opportunity set) fiir die einzelnen Giiters.

Das andere Extirem irrationalen Verhaltens, das trige Nachfragever-
halten, ist nach Becker dadurch gekennzeichnet, daB der Haushalt in

8 Aus den Ausflihrungen von Becker (1962), 4 ist zu schliefien, da der
Realisierbarkeitsbereich (opportunity set) fiir ein Gut X; durch Y/p; bestimmt
wird. — Becker zeigt in seinen Ausfiihrungen, daB bei irrationalem Ver-
halten in seiner Definition die Nachfrage nach X; eine Funktion von Y/p; ist.
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einer Periode von einem Gut genau die gleiche Menge konsumiert wie
in der Vorperiode, in der Vorperiode das gleiche wie in der Periode
davor, usw. Wegen der Existenz eines solchen zeitlichen Regresses
solite aber dann offensichtlich erklidrt werden, wovon die Giiternach-
frageentscheidung des Haushaltes in der ersten Entscheidungsperiode
abhéngt (z. B. gesellschaftliche Traditionen und Konventionen). Hierfiir
bietet Becker aber keine Erkldrung an.

Deutlich Iduft eine solche Betrachtungsweise trdgen Nachiragever-
haltens dann aber auf die Theorie anspruchsniveauorientierten Ver-
haltens hinaus, so dal der Begriff ,irrationales Verhalten“ im konven-
tionellen Sinne von zufilligem, unorientiertem, unverniinftigem Ver-
halten eine irrefithrende Bezeichnung ist.

In einem Kommentar zu Beckers Artikel vertritt J. F. Chant (1963)
die Auffassung, daB Impulsivitdt und Trigheit nicht Extreme des glei-
chen Spektrums irrationalen Verhaltens sind, sondern Extreme ver-
schiedener Kategorien irrationalen Verhaltens. Chant glaubt, da8 die
in Abbildung 2 gegebenen Klassifikationen irrationalen Verhaltens ein
fiir die theoretische Analyse sinnvolles Schema sei. Seines Erachtens
ist die Frage von Bedeutung, inwieweit ein Wirtschaftssubjekt seine
Disposition hinsichtlich der Giitermengen oder der Geldbetrige falit.

Irrationale Entscheidung

I
{ |

Irrationale Entscheidung Irrationale Entscheidung
iiber Giitermengen iber Geldbetrige
I !

I | | |
impulsiv- trig- impulsiv- trag-
irrational irraticnal irrational irrational

[
I !

trag-irrationale trag-irrationale
Entscheidung Entscheidung
iiber Absolut- iiber Einkom-
betrige mensanteile

Abb. 2: Die Klassifikation irrationalen Verhaltens nach Chant

Die von Chant getroffene Unterscheidung ist im Rahmen seiner Ana-
lyse impulsiven Verhaltens nur deshalb von Bedeutung, weil er von
einem anderen Konzept des Zufallsprozesses ausgeht als Becker. Wih-
rend Becker unterstellt, dafl jede Giitermengenkombination auf der
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Budgetgeraden die gleiche Wahrscheinlichkeit der Realisation hat (alle
Giitermengenkombinationen auf der Budgetgeraden folgen einer Gleich-
verteilung), arbeitet Chant mit der Annahme, daB gleichen Mengen
verschiedener Giiter die gleiche Chance der Realisation in der Weise
zukommt, daf} gilt:

4y E (x)) = E (x9)
Unter Berlicksichtigung der Budgetrestriktion
@ Y =p1% + D%z
fiihrt die Annahme (1) zu:

) B o) =BG =5yt

Hinter der in Gleichung (1) von Chant getiroffenen Annahme iden-
tischer Erwartungswerte und damit identischer Wahrscheinlichkeits-
funktionen verbirgt sich die Vorstellung, daf die Zufallsvariablen x;
und x; trotz der Budgetresiriktion stochastisch unabhiéngig voneinander
sind; d. h. auf den Zufallsmechanismus hat die Budgetrestiriktion kei-
nen Einflul, wohl aber bestimmt sie das Ende des Zufallsprozesses.

Bei Anwendung dieses Konzeptes des Zufallsprozesses von Chant auf
irrationale Entscheidungen {iber Geldbetrdge — E (x1 py) = E (x2 pz) —
oder Einkommensanteile — E (x1 p1/Y) = E (x2 p»/Y) — ergibt sich in
beiden Féllen fiir die erwartete Nachfrage: E(x;) = 0,5 Y/p: (i = 1,2),
d. h. die gleiche Nachfragemenge wie in Beckers Madell. Liegt der Ana-
lyse jedoch der Zufallsmechanismus von Becker zugrunde, dann lift
sich zeigen, daB die Nachfrage eines irrationalen Haushalts unabhingig
davon ist, ob der Zufallsmechanismus iiber Giitermengen, Geldbetrige
oder iiber Einkommensanteile entscheidet!. Dann erweist sich aber
auch die Klassifikation von Chant (s. Abbildung 2) als nicht sinnvoll
und die o. g. Kritik von Chant an Becker als ungerechtfertigt.

Im folgenden soll nun eine umfasseride Analyse des impulsiv-irra-
tionalen Verhaltens im n-Giiter-Fall durchgefithrt werden, wobei ein
Zufallsmechanismus im Sinne von Becker Verwendung findet. Im An-

? Fiir den n-Giiter-Fall wiirde entsprechend gelten:

Gg=1,...,n).

n
P2
i=1

10 Der Beweis fiur den n-Giiter-Fzall ist dem 3, Kapitel in Verbindung mit
dem mathematischen Anhang zu entnehmen.
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schlufl daran wird als Erweiterung dieses Grundmodells begrenzt irra-
tionales Nachfrageverhalten analysiert.

3. Ein Modell irrationalen Haushaltsverhaltens

Welche Griinde kann es dafiir geben, daB ein Wirtschafissubjekt sich
so verhilt, als ob ein Zufallsmechanismus die Entscheidung gefillt
hétte? Als eine wesentliche Ursache kann die psychische Konstitution
des Wirtschaftssubjektes angesehen werden: Es verhilt sich impulsiv,
zeigt fortwihrend kurzfristige Geschmackséinderungen, ist launisch und
unterliegt permanent wechselnden Einfliissen aus der Umwelt. Ferner
kann sich das Wirtschaftssubjekt angesichts einer grofien Giitervielfalt
und existierender Preisdispersionen der verschiedenen Giiter iiberfor-
dert fiihlen, eine rationale Entscheidung — im Sinne von bewulit, iiber-
legt und planvoll — zu fillen, SchlieBlich kann hinter dem irrationalen
Verhalten eine dem Analytiker verborgene Zweckmifligkeit (Rationali-
tdt) stecken. Stellt z. B. die Qualitédt von Giitern die dominierende ent-
scheidungsrelevante GréBe eines Wirtschafissubjektes dar, dann kann
fiir einen Analytiker, der traditionell nur im Preis-Einkommens-
Schema denkt, ein daraus resultierendes Nachfrageverhalten als irra-
tional erscheinen.

Ein so aufgefalltes irrationales Haushaltsverhalten kann nun sinn-
voll durch einen Zufallsmechanismus erfait werden, der jeder mdg-
lichen Giitermengenkombination die gleiche Wahrscheinlichkeit der
Realisation zuordnet. Andere Verfeilungstypen als die Gleichvertei-
lung wiirden bestimmten Giitermengen bzw. Giitermengenkombina-
tionen unterschiedliche Wahrscheinlichkeiten der Realisation zuordnen.
Dies wiirde jedoch in schwacher Form Priferenzen des Wirtschafts-
subjektes fiir bestimmte Giiterkombinationen zum Ausdruck bringen
und den Grad der untersuchten Irrationalitidt einschrinken, Offen ist
jedoch die Frage, iiber welche Grundgesamtheit sich die Gleichvertei-
lung erstreckt, da hier alternative Moglichkeiten der Prdmissensetzung
existieren. So unterstellt Becker Gleichverteilung iiber alle Giiter-
mengenkombinationen auf der Budgetgeraden und Chant Gleichver-
teilung tiber gleiche Mengen verschiedener Giiter. Denkbar wire z. B.
aber auch eine Gleichverteilung iiber die Grundgesamtheit aller Giiter
und deren Mengen in einem Warenhaus.

Im Rahmen unserer Analyse soll zun#chst davon ausgegangen wer-
den, daB alle Giitermengenkombinationen, die bei gegebenem Einkom-
men (Y) und Preisen (pi,..., Ps) eine Moglichkeit der Realisation
haben, also auch solche, bei denen das Einkommen nicht ganz veraus-
gabt wird, die gleiche Wahrscheinlichkeit der Realisation haben. In
diesem Fall gibt
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Vipp,  Ripg Riip,

(4) V = f «aa f f R:;‘/pl dx-_)’dx:; N dx,l
0
n
mit Hk=Y—_kaix5 k=2 ..., m,
1=

bzw. nach Integration

’ Y”

4 V = —
n! Il p

i=1

die Anzahl der realisierbaren Giitermengenkombinationen an. Aus (4)’
resultiert unmittelbar die gemeinsame Dichtefunktion der n-dimensio-
nalen Gleichverteilung:

n n
(5) f(xl, ...,x,,]_zl p;xiSY)=V—l=n!Y—nH1pi
i= i=

Die zu (5) korrespondierende Verteilungsfunktion lautet:

(6) (xl, e, an p,x‘SY) f f‘n" ﬁ AY-sdx, ... dx,

Ip;=Y

Die bedingte marginale Dichtefunktion fiir ein bestimmtes x;(f = 1,

.., 1) ist gleich der ersten Ableitung der Verteilungsfunktion (6) nach
diesem Argument. Unter Anwendung der Formel von Bayes iiber
bedingte Wahrscheinlichkeiten kann die bedingte marginale Dichte-
funktion auch folgendermaBen hergeleitet werden:

n
f(xl, cees X | leix,-SY)
1=

@ f;-(x,-l.gl pax;SY):fn ’
i= f(XD-.., xﬂ|xj=’:xi'..§lpixz.5'y)

n
nty-»J] p;
i1

n

(n - 1IN (Y —pyxpt-» I p;
=1
i+

_ np; (1 _ pix\nd
Y Y )

Die bedingte marginale Dichte von x; ist offensichilich nur von dem
Preis des betrachteten Guies (p;), dem Einkommen (Y) und der Anzahl
der Giiter (n) abhingig, nicht jedoch von den Preisen der anderen
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Giiter. Obwohl alle realisierbaren Giitermengenkombinationen die
gleiche Chance der Realisation haben, sinkt flir ein spezielles X; die
Wahrscheinlichkeit mit zunehmender Menge dieses Gutes (s. Abbil-
dung 3).

Eine Preiserhthung fithrt ebenso wie ein Einkommensriickgang
zu einer Drehung der Kurve der bedingten marginalen Dichte um
x; = Y/(np;}*! (s. Abbildung 4),

Y ) eine hthere Wahrscheinlich-

so daB kleinere Mengen von x; (x,- <
1

keit und gréBere Mengen von x; (ﬁx,- > ) eine geringere Wahrschein-

?

lichkeit der Realisation erhalten. Diese Reaktion wird offensichtlich
dazu fithren, daB der Erwartungswert {Durchschnitt) von x; mit zuneh-
mendem Einkommen und sinkendem Preis (p;} steigt, et vice versa,
was zu beweisen wére. Der Erwartungswert von x; ist definiert durch:

Yip;
n l
®) E(x;-l;l xiPiSY-)= I x;fj (x;| ) dx;
h 0
YiF;
o [ e
0
Partielle Integration fiihrt zu:
, " < Y

Die Nachfragefunktion (8) zeigt das erwartete Ergebnis und weist
die iiblichen Eigenschaften auf. Ein Wirtschaftssubjekt, welches irra-
tionales Verhalten im o.g. Sinne zeigt, wird im Durchschnitt fiir

1
jedes Gutn;- ausgeben und somit einen Teil des Einkommens sparen.
Die durchschnittliche Sparsumme betragt:
o E®) =¥ 3 —l
9 8) = _,-§1n+1’_n+1

und ist gleich der durchschnittlichen Ausgabe fiir ein Gut. Sparen ist
hier somit Ergebnis irrationalen Nachfrageverhaltens und nicht Resul-

1 Aus (7) ist zu entnehmen, dal

af; Y

ol —n2p.y- — par-2f——— — x,
52, n2p; Y-n(Y — p;x;)n (npj 3:,) '
3 f; 2 Y
'é"j;’: n?p; Y-3(Y —p,-x,-)"-2(:cj - np,-) .
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Abb. 3: Die bedingte marginale Dichte fiir x;
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Abb. 4: Der Einflufl einer Preiserhthung
auf die bedingte marginale Dichte von x;
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tat einer optimalen intertemporalen Einkommensallokationsentschei-
dung.

Zur weiteren Charakterisierung des Modells irrationalen Haushalts-
verhaltens sei herausgestellt, dall die bedingte marginale Dichtefunk-
tion (7) fiir ein grofles n durch

-z B(z;|-) 12
e % il

7) ) =——m——
@) fiGei10) E{x;]-) (e =2718 ..
approximiert werden kann, wobei (7) eine einparametrische Exponen-
tialverteilung darstellt, bei der Erwartungswert und Standardabwei-
chung identisch sind.

In einer Modifikation des hier analysierten Modells irrationalen
Haushaltsverhaltens soll nun unterstellt werden, daB nur solche Giiter-
mengenkombinationen eine Chance der Realisierung haben, bei der
das Einkommen exakt ausgegeben wird. Sparen, als ResidualgréBe,
kann somit nicht auftreten. Offensichtlich existieren

Yr-1
14
(10) =

n
n— 1)!]:1113;

Giitermengenkombinationen, die bei gegebenen Preisen und Einkom-
men diese Bedingung erfiillen. Analog zu (5) stellt

n A L yionT]
an g(xl,...,xn|i§1D;X;=Y)=(aY) =(n—1).Y—n€];IIDe

die gemeinsame Dichtefunktion der n-dimensionalen Gleichverteilung
dar, aus der die gemeinsame Verteilungsfunktion resultiert:

n n
(12) G(xi, ...,x,,[@lp,-x,=y)= f---f(n—l)!(il:[lp‘-)yl-n

Ipizi=Y
dxl e dx”
Schlieflich kann #hnlich wie in (7) die bedingte marginale Dichtefunk-
tion fiir ein bestimmtes x; j = 1,..., n)
i) A 3G (n—-1)p; DX ®-2
(13) gj(xj {El p;X; = Y) = 3% = ¥ (1 ¥

hergeleitet werden.

12 Bei dieser Approximation wird unterstelli:

: -1
(1 - _-p’Yx’) ~e~®-U2i%5/Y ynd n=n-—1.
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f‘fj (x;)

gj (KJ)

np

15

[n'—Up.r

(-

X
J

Abb. 5: Vergleich der bedingten marginalen Dichtefunktionen f; (x;) und g; (x;)

Diese Dichtefunktion (13) weist im wesentlichen die gleichen Eigen—
schaften auf, wie die bedingte marginale Dichte fiir den Fall 2 i Xi

< Y {Gleichung (7)}. Aus dem Vergleich der beiden D1chtefunkt10nen
in Abbildung 5 ist zu entnehmen, dal dann, wenn nur soiche Giiter-
mengenkombinationen eine Chance der Realisation haben, bei denen das
Einkommen exakt ausgegeben wird, im Gegensatz zu dem Fall, in dem
auch solche Giitermengenkombinationen realisiert werden konnen,
bei denen das Einkommen nicht vollstindig ausgegeben wird, kleinere
Mengen von x;(x;<<Y/(np;)) eine geringere Wahrscheinlichkeit und
groBere Mengen von x; (x; > Y/(np;)) eine groBere Wahrscheinlichkeit
der Realisation erhalten.

Daraus folgt, dal} E(x,-lznj xipi=Y)>E (x;] i xipi = Y) sein mubB.
i=1 =1

Ein Vergleich von (8)" mit

¥in;
B Y
(14 E(Axi!.z xiP;=Y)= I. x;g;(x; ) dx; =
i=1 R D;
]

bestitigt diese Konsequenz. Aus diesem Vergleich von (8)" und (14) ist
ferner zu entnehmen, dal fiir ein groles n die Erwartungswerte an-
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nidhernd gleich sind. (14) zeigt fiir den n-Giiter-Fall das von Becker fiir
den Zwei-Giiter-Fall hergeleitete Ergebnis, dafi ein irrationaler Haus-
halt fiir jedes Gut Y/n ausgibt, wenn das Einkommen fiir Giiterkidufe
vollsténdig aufgeteilt wird.

Wird Sparen von dem irrationalen Haushalt genauso wie die Xj
{i=1,...,n) als ein Gut mit dem Preis eins eingestuft und gilt ferner

i x; pi + 8 = Y, dann ist abweichend von (14):
=1

L Y
A s - - =
) E(x’ FmtS Y) (n + 1) p;
und
L Y
L(S|‘§1x1p1+S:Y)= nr1 .

Diese Erwartungswerte (Durchschnittswerte) in (15) stimmen exakt
mit denen in (8) tiberein, d. h. das Nachfrageverhalten eines irrationa-
len Haushalts, fiir den Sparen kein Gut, sondern eine ResidualgriBe
ist und fiir den alle Giitermengenkombinationen die (gleiche} Chance

"
der Realisation haben, welche die Bedingung '21 x; p; = Y erfiillen, ent-

spricht genau demjenigen Nachfrageverhalten eines irrationalen Haus-
halts, fiir den Sparen ein Gut ist.

4. Ein Modell begrenzi irrationalen Haushaltsverhaltens

In einer Weiterfithrung des im vorigen Abschnitt diskutierten Mo-
dells irrationalen Haushaltsverhaltens soll nun von der Priamisse aus-
gegangen werden, daB der Haushalt fiir die betrachteten Giiter
X1y..., Xy bestimmte Mindestmengen oder Anspruchsniveaus festlegt
und das dann noch verbleibende Einkommen in der Weise auf die
Giiter aufteilt, als ob ein Zufallsprozell entscheiden wiirde. Eine solche
Betrachtung ist dadurch zu begriinden, daf} ein Wirtschaftssubjekt sich
von Traditionen, ,standesgemiBem* Verhalten und Einfliissen des sozia-
len Umfeldes leiten 1468t und daraus bestimmte Mindestniveaus fiir die
einzelnen Giiter ableitet. Alle Giitermengenkombinationen, die iiber
diese Niveaus hinausgehen, werden als befriedigend angesehen. Ver-
bleibt nach Realisation dieser Wunschniveaus ein Einkommensrest, so
zeigt der Haushalt wenig Interesse, eine bewulite, {iberlegte und plan-
volle Entscheidung tGber die Verwendung des restlichen Einkommens
zu fillen. Es soll deshalb im Rahmen der modelitheoretischen Betrach-
tung angenommen werden, daBl dieses fiir zusétzliche Giiterkidufe so
aufgeteilt wird, als hétte ein Zufallsmechanismus die Entscheidung
gefillt.
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In Anlehnung an Chant (1963), 506 soll vereinfachend nur von drei
alternativen Moglichkeiten der Anspruchsniveausetzung ausgegangen
werden!?;

(16) i ="y, ,
_ - My, 9
17 TieDi=M; s = Lje= ,
D;
_-z-i 3pi _ m,- 3Y 14 .
L 2 e . s = — =1, ... N
(18) v m; g3 = &3 D; : G ’ )

wobei die my . (v = 1, 2,3) Mindestanspruchsniveaus hinsichtlich der
Menge, der Ausgaben bzw. der Einkommensanteile einzelner Giiter
angeben. Das Einkommen, welches verbleibt, wenn die Mindest-
anspruchsniveaus der X; erfiillt werden, betrigt:

n
(19) Zv=Y—1%@wm. =123
i=

Z, kann in Anlehnung an P. A. Samuelson (1947/48) und H. Theil
(1975), 6 als ,supernumerary income” gekennzeichnet werden. Dabei ist
prinzipiell der Fall Z, < 0 nicht auszuschlieBen'®. Im Rahmen unserer
Konzeption eines begrenzt irrationalen Haushalts kann jedoch nur der
¥Fall Z, > 0 analysiert werden.

Werden die zusétzlichen Giiterkiufe, die tiber das Anspruchsniveau
hinaus realisiert werden und die so getitigt werden, als ob ein Zufalls-
mechanismus die Entscheidung gef#llt hitte, mit #; bezeichnet, dann
gilt:

(20) Xy o =R+ %,
”

@1) LEB<Z,.
=

Entsprechend zu (8)" resp. (14) kénnen die Erwartungswerte fiir &; her-
geleitet werden:

13 Ein wesentlich komplizierteres Nachirageverhalten dynamischer Natur
wiirde aus der Verwendung der Anspruchsniveaugleichung von R, M, Cyert/
J. G. March (1963), 123 resultieren:

Ty =0 Ty 1+8xpy +agdse g,
wobei ¥; , das Anspruchsniveau fiir Gut X; zum Zeitpunkt ¢, x; , ; die Nach-
fragemenge zum Zeitpunkt { — 1 und #;,_, die Nachfragemenge von Refe-
renzgruppen bzw. Gruppen des sozialen Umfeldes darstellt. q,, a5 a3 sind
individuelle Gewichtungskoeffizienten.

#
14 Es mu8 angenommen werden, daB ‘21 my g <1.
iz

15 2, < 0 impliziert eine Zieldiskrepanz zwischen eigener Leistungsfihig-
keit und Anspruchsniveau, die zu einer Frustration des Individuums fiihrt,
die sein weiteres Handeln bestimmt (vgl. u.a. F. Hoppe (1930), T. Dembo
(1931)). -
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n z
22 E|lx Fp <2 =7 -,
@ (‘”fle‘?lx'p'— ”) m+
(23) E(aE[:‘j.f —z)— Zy
1 & ,P,— 1] TLPJ' .

Aus (19), (20) und (23) folgt dann fiir die durchschnittlich nachgefragte
Giitermenge von x;:

n
Y 1 ( 5§1 i o Pi )
24 E@; o)) = np; N p; \ n T He Pl )

Im Vergleich zu (14), der Nachfragefunktion fiir einen irrationalen
Haushalt, weist die Nachfragefunktion (24) fiir einen begrenzt irratio-
nalen Haushalt eine wesentlich kompliziertere Struktur auf. Die Nach-
frageresultate aus (14) und (24) sind dann identisch, wenn das mit dem
Preis p; bewertete Anspruchsniveau des Gutes X; gleich dem durch-
schnitlichen preisbewerteten Anspruchsniveau ist.

Substitution von (16), (17) bzw. (18) in (24) fiihrt zu weiteren Informa-
tionen iiber die Natur der Nachfragefunktionen begrenzt irrationaler
Haushalte:

@) E@yl)=—+ 21 L3
X N . -—— m. .
4.1 np, n 17T hp 8 41 B
tep]
Y n—1 m;, 1 r
26 Ex;o|-)= + LE m; i=1,...,
(26) Gea ) =2 n m rpy e U
i%J

Y 1 Ld n—1
(27) E(xj_gl')—p_j[;(l—*‘-E}milg)+ - mj:ﬂ]
=+

Die Eigenschaften dieser Nachfragesysteme begrenzt irrationaler
Haushalte werden zusammen mit den Nachfragesystemen irrationaler
Haushalte im néchsten Abschnitt dargestellt.

5. Eigenschaften von Nachfragefunktionen auf der Basis
irrationalen und begrenzt irrationalen Verhaltens

In den betrachteten Nachfragefunktionen (8), (14), (25), (26) und
(27) fithrt eine Verdnderung des Einkommens zu einer gleichgerichteten
Veridnderung der Nachfrage nach x;(i = 1,...,n). Unter Verwendung
der traditionellen Lehrbuchdefinition von Superioritit kiénnen alle
Giiter als superior eingestuft werden!®. Die Sieigungen der Engel-

18 Vgl, H.-D. Kleinhiickelskoten/D. Spaetling (1981).
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Kurve fiir die Nachfragesysteme (14), (25) und (26) sind identisch und
betragen: 1/(np;). Ferner reagiert in (8), (14) und (27) die Nachfrage
isoelastisch mit dem Wert eins in bezug auf Verdnderungen des Ein-
kommens. Die Superioritdt der Giiter in den betrachteten Nachfrage-
systemen ist dadurch zu erkliren, dal} eine Erhdhung des Einkommens
dazu fithrt, dall im ZufallsprozeB irrationalen Verhaltens gréfere Men-
gen eines Gutes eine griBere Chance und kleinere Mengen eines Gutes
eine geringere Chance der Realisierung haben, (Vgl. auch die Ausfiih-
rungen zu Abb. 4.)

Preisverinderungen der jeweiligen Giter fithren bei allen Nach-
fragefunktionen zu einer gegenldufigen Reaktion der nachgefragten
Menge. Somit liegt eine ,normale“ Nachfragereaktion vor. Die Nach-
fragefunktionen (8), (14), (26) und (27) zeigen iso-elastische Reaktionen
in bezug auf eine direkte Preisinderung bei einer Elastizitit von minus
eins, Die direkte Preiselastizitit der Nachfragefunktion (25) ist nicht
iso-elastisch; hier reagiert die Nachfrage unelastisch auf Verdnderun-
gen des Preises!?,

In den Nachfragesystemen (8)°, (14), (26) und (27) hat der Preis
anderer Giiter keinen Einflufl auf die Nachfrage. Nur im Nachfrage-
system (25) fiithrt eine Preisvariation bei anderen Giitern zu einer
entgegengesetzten Nachfragereaktion des betrachieten Gutes. Diese
Reaktion ist dadurch zu erkléren, dafl Preissteigungen wegen (19) zu
einem Riickgang von Z, fiihren, was schliefilich iiber (23) zu einem
Sinken von E (£;| -) beitriigt,

Die hier entwickelten Nachfragesysteme auf der Basis irrationalen
und begrenzt irrationalen Haushaltsverhaltens fiihren somit zu ein-
deutig falsifizierbaren und leicht interpretierbaren Nachfragehypothe-
sen. Die Tabelle 1 fat die wesentlichen Ergebnisse der Nachfrage-
analyse zusammen. Gegeniiber den traditionellen Nachfragemodellen
nutzentheoretischer Provenienz!'® besitzt die hier entwickelte Theorie
irrationalen und begrenzt irrationalen Nachfrageverhaltens ein grofles
Potential an Falsifikationsmiglichkeiten, so daB sie sich im hohen
MaBe der Gefahr der Widerlegung aussetzt. Sie sagt deshalb mehr
liber die Erfahrungswirklichkeit., Ihr empirischer Gehalt ist somit

17 Fiir n==n — 1 betrigt in (25) die direkte Preiselastizitit der Nachfrage
— ib 1/x_,, .

18 Bei der Anwendung der (ordinalen) Nutzentheorie auf Enischeidungs-
probleme des Haushalts werden die qualitativen Reaktionen (komparative
Statik) wesentlich bestimmt durch ein System von Bedingungen (Aggrega-
tions-, Symmetrie-, Homogenitits-, Negativitits- und Integrabilititsbedin-
gungen), die ein Nachfragesystem erfiillen mufl (vgl. hierzu z. B. H. Bonus
(1979)}; jedoch kann eine exakte Bestimmung eines jeden zu schiitzenden
Parameters nicht vorgenommen werden.

20 Zeitschrift tir Wirtschafts- und Sozlalwissenschaften 1982/3
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groB®. Aus dieser wissenschaftstheoretischen Sicht ergibt sich zunichst
cine Uberlegenheit dieser Konzeption irrationalen und begrenzt irra-
tionalen Haushalf{sverhaltens gegeniiber der {raditionellen Haushalts-
theorie. Inwieweit die hier gewonnenen Nachfragehypothesen jedoch
das beobachtbare Verhalten von Haushalten zu erkldren vermigen,
bedarf der niheren empirischen Uberpriifung.

Es zeigt sich insbesondere, dall die Nachfragesysteme (8), (14), (25) -
(27) im groBen und ganzen wesentliche grundlegende Eigenschaften von
Nachfragesystemen wie Additivitat, Homogenitdt und Symmetrie er-
fiillen. Additivitdt bedeutet, daBl die Summe der Ausgaben fiir Glter-
kiufe gleich dem Einkommen ist. Dieses Kriterium wird nur von der
Nachfragefunktion (8) nicht erfiillt.

Tabelle 1

Zusammenfassung der wesentlichen Hypothesen irrationaler
und begrenzt irrationaler Nachfrageentscheidungen

Elastizitat —

Nach- Einkommens- direkte Preis- Kreuzpreis-
frage- elastizitit elastizitit elastizitit
gleichung l

(8)’ 1 — 1 0

(14} 1 —1 0

n—1ym;
25 —_-Y >0 0>(—¥]J _ M 1P 0
@) Z; +nm;  p; X4 Z f nm; P
! LAE —1>-1 1 LLE

26 1 0

“ Zy + mmj g

@n 1 -1 0

Die Nachfragefunktionen (8), (14), {25) und (27) sind homogen vom
Grade Null in Preisen und Einkommen. Die Nachfragefunktion (26)
hingegen ist nicht homogen.

Das Symmetriekriterium bezieht sich auf die Symmetrie der Slutzky-
Substitutionseffekte, d. h. es muB} gelten:

19 Vgl. zur wissenschaftstheoretischen Beurteilung des Falsifikations-
potentials von Theorien u.a. K. R. Popper, {1971), 77 ff.
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axj Sx,- _. axk axk
5pr T+ 3Y T 9p, T

(28) CG k=1, ..., m

T 3Y

Nun bezieht sich die Slutzky-Symmetrie auf ein Nachfragesystem,
welches auf der Basis der ordinalen Nuizentheorie entwickeit ist, so
dafl eine Anwendung dieses Kriteriums auf die hier entwickelten Nach-
fragesysteme zuniichst als nicht angemessen erscheint. Wird dieses
Kriterium jedoch nur seiner formalen Struktur nach genommen, wie
in Gleichung (28), dann ist eine Anwendung mdglich. Dabei kénnte von
der Fiktion ausgegangen werden, die Nachfragesysteme (8)°, (14), (25) -
(27) seien Resultate von Nutzenmaximierungsmodellen. So interpretiert,
gelangt man zu dem Ergebnis, daB die Symmetrieforderung in (28) von
den Nachfragesystemen (8), (14), (25) und (27) erfiillt wird, von (26) nur
fiir den Fall mj e = myg, 2.

6. Zur Korrespondenz beobachtbarer Ergebnisse
von rationalen und irrationalen Entscheidungen

Eine Umformulierung der Nachfragefunktion (25) zeigt, daB
1 r .
(25 PjE(xi,lf')’_—mf.le"'?(Y_iglmi.lpi) .

(25) gibt die Ausgaben fiir ein Gut als eine lineare Funktion von
Einkommen und n Preisen an. Bei dieser Ausgabenfurktion, die auf
der Basis begrenzt irrationalen Haushaltsverhaltens entwickelt wurde,
handelt es sich jedoch um das bekannte und fiir 8konometrische Nach-
frageanalysen hiufig verwendete ,Linear-Expenditure“-System. We-
gen seiner Einfachheit, die in der Linearitat begriindet ist, fand es in
vielen Okonometrischen Untersuchungen Verwendung, so z.B. bei
R. Stone (1954), R. Stone/D. A. Rowe (1966), F. Bekerle (1978). Diese
Funktion geht auf L. R. Klein / H. Rubin (1947/48) zuriick, was von P. A.
Samuelson (1947/48) explizit herausgestellt wurde. Die relativ guten
Testergebnisse fiir das ,Linear-Expenditure"-System kinnen ebenfalls
als Bestdtigung dafiir angesehen werden, dall die Annahme begrenzt
irrationalen Haushaltsverhaltens in der hier dargesteliten Form zu
empirisch gehaltvollen Nachfragehypothesen fithrt und faktische Erkl&-
rungskraft hat.

Nun ist bekannt, daB das ,Linear-Expenditure“-System aus der
Maximierung der Klein /Rubin-Nutzenfunktion hinsichtlich x; (i = 1,

n
.., n) unter Beriicksichtigung der Budgetrestriktion Y p:x:=
1=1
folgt®0.

20 Vgl. H. Theil (1975), 4 1.

20
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D. h. (25) ist auch als Losung des Optimierungsprogramms

no1
29 max U= 3 —In(x; —m; )
z; i=1 M
"
s.t.Zx,-p,-:Y. (i=1,...,n]'; x,->m,-.1)
izl

aufzufassen, wobei U (-) die betrachtete Nutzenfunktion darstellt®,

Damit fithren in diesem Fall die Annahmen rationalen Verhaltens
(= Nutzenmaximierung) und begrenzt irrationalen Verhaltens zu glei-
chen Ergebnissen, so daf} sich die Diskussion iiber Rationalitat vs. Irra-
tionalitat als Okonomische Verhaltensannahme in der Hinsicht als
wenig fruchtbar erweist.

SchlieBlich ist auch das Ergebnis vollstindig irrationalen Verhaltens
mit dem des nutzenmaximierenden Verhaltens vereinbar. So fithrt die
Maximierung der Nutzenfunktion

U=

% In x;

irgs

%

unter der Nebenbedingung
i
.;1 xp=Y

zu einer Nachfragefunktion, die mit (14) identisch ist.

7. Schlufihemerkungen

Die vorliegende Untersuchung hat gezeigt, dafl die Annahme irra-
tionalen und begrenzt irrationalen Verhaltens eine sinnvolle Basis
dafiir sein kann, empirisch becbachtbares Nachfrageverhalten zu erklé-
ren. Die Analyse hat zu eindeutigen, plausiblen Nachfragehypothesen
gefiihrt, die einen hohen Informations- und Falsifizierbarkeitsgrad auf-
weisen und zudem allgemein iibliche Eigenschaften zeigen. Insbeson-
dere konnten Ubereinstimmungen zwischen Modellergebnissen nutzen-
maximierenden Verhaltens und (begrenzt) irrationalen Verhaitens auf-
gezeigt werden.

21 In (25)’ stelit 1/n den marginalen Budgetanteil dar, der fiir alle Giiter
gleich ist. Hierin besteht der einzige Unterschied zum , Linear-Expenditure*-
System auf der Basis der Kliein/Rubin-Nutzenfunktion, in dem die margi-
nalen Budgetanteile der Giiter nicht identisch sein miissen. Bei einer empi-
rischen Uberpriifung der Nachfragefunktion (25) mit Hilfe aggregierter
Daten iiber Giitergruppen und Haushalte kénnen, bedingt durch die Aggre-
gation, die marginalen Budgetanteile unterschiedlich hoch ausfallen.
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Die Ergebnisse der Untersuchung lassen es durchaus zu, hier von
einem sinnvollen und konkurrenzfihigen Paradigma (Denkmuster) als
Aliernative zum traditionellen Paradigma des Rationalverhaltens zu
sprechen.

Weitere Forschungen auf diesem Gebiet, sowohl in theoretischer als
auch empirischer Hinsicht, erscheinen vielversprechend. So sind noch
andere Annahmen iiber die Grundgesamtheit, tiber die sich die Gleich-
verteilung erstreckt, denkbar. Des weiteren kann begrenzt irrationales
Verhalten auch in der Weise interpretiert werden, dall als Alternative
zur Gleichverteilung, speziellere Verteilungen im Zufallsproze zuge-
lassen werden, die in schwacher Form die Priferenzen des Wirtschafts-
subjektes fiir bestimmte Giiterkombinationen zum Ausdruck bringen.
Ferner werden alternative Formen der Mindestanspruchsniveauset-
zung — wie z, B. in FuBnote 13 angesprochen — zu weiteren Nach-
fragehypothesen, insbesondere dynamischer Natur, filhren. Ebenfalls
wire an eine Integration der Modelle irrationalen und rationalen
nutzenmaximierenden Verhaltens als weitere Forschungsstrategie zu
denken, wobei in einer solchen Konzeption davon ausgegangen werden
kann, daBl iiber langlebige Wirtschaftsgliter sowie iiber Giitergruppen
wie Lebensmittel, Kleidung etc. rational entschieden wird, innerhalb
der einzelnen Giitergruppen jedoch irraticnales Verhalten im oben de-
finierten Sinne dominiert. SchlieBlich wiirde es naheliegen, eine Theorie
irrationalen und begrenzt irrationalen Verhaltens der Unternehmung
zu entwickeln. Erste Ansétze hierzu sind schon bei Becker®® zu finden.

Anhang

Es ist zu beweisen, dall die durchschnittliche Nachfrage eines irratio-
nalen oder begrenzt irrationalen Haushalts unabh#ngig davon ist, ob
der Zufallsmechanismus iiber Giitermengen, Ausgaben oder Einkom-
mensanteile fiir Giiter entscheidet. Bei einem Zufallsmechanismus
iiber Ausgaben (A; = p; x;) existieren insgesamt

n

(A-1) L=

n
Giiterausgabenkombinationen, die die Bedingung 3 A=Y er-
i1

fiillen. Die korrespondierende n-dimensionale Dichtefunktion lautet
L-1=n!-Y-n Uber die Verteilungsfunktion kann die bedingte mar-
ginale Dichtefunktion fiir ein bestimmtes A;(j = 1, ..., n) abgeleitet
werden:

22 Becker (1962), 9 - 12.
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n - n A’- n-1
- I.l|A, A <¥]|=—|1 - 2=
A-2) ’(’|€§1 T ) Y( Y)'

und aus (A-2) der Erwartungswert von Ay

n
(A-3) E(AJ-IE A,g<_:Y)=n+1

Wegen E (A;! Z A;<Y)=p;E(x;) Z pix;<Y) sind die Ergeb-

nisse (A-3) und (8) identisch, q.e.d. Eln dhnlicher Beweisgang fiir
einen Zufallsmechanismus iiber Einkommensanteile von Giiterausgaben
fithrt zu dem Resultat, dal der Erwartungswert fiir den Einkommens-

betridgt, was die o. g.

anteil der Ausgabe fiir ein bestimmtes Gut n_li_ T
Behauptung bestiitigt.

Zusammenfassung

Es wird eine Theorie irrationalen und begrenzt irrationalen Verhaltens
von Haushalten entwickelt, um zu {iberpriifen, inwieweit eine solche Theorie
zu empirisch gehaltvollen Aussagen fithrt. Unter irrationalem Verhalten
wird ein solches verstanden, bei dem die Entscheidung so zustande kommt,
als ob ein Zufallsmechanismus die Entscheidung gef#llt hitte. Begrenzt
irrationales Verhalten kommt dadurch zum Ausdruck, dal durch die Set-
zung von Mindestmengen fiir die verschiedenen Giitermengen dem Zufalls-
mechanismus Grenzen vorgegeben werden. Die Untersuchung fithrt zu ein-
deutigen, plausiblen Nachfragehypothesen, die einen hohen Informations-
und Falsifizierbarkeitsgrad aufweisen und zudem allgemein iibliche Eigen-
schaften zeigen. Ubereinstimmungen zwischen Modellergebnissen nutzen-
maximierenden Verhaltens und {(begrenzt) irrationalen Verhaltens wurden
festgestellt.

Summary

The purpose of this paper is to develop a rational theory of irrational and
bounded irrational behavior of the household, in order to examine the pre-
dictive power of such an approach, Irrational behavior is defined as a deci-
sion, which can be represented by a random-choice process. Bounded
irrationality means that the individuum restricts the random-choice pro-
cess by setting certain minimum gquantities of gocds. The theory yields
predictable and piausible results with a high degree of information and
falsification showing common atiributes of demand systems. Especially a
great correspondence between demand systems on the basis of the utility-
maximizing appreoach and those based on (bounded) irrationality are con-
firmed.
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